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Im August 2012 begann ich eine Aus-
bildung zum Grof- und Auflenhan-
delskaufmann bei der Firma Enno
oggemann in Bremen. Innerhalb des
ersten Lehrjahres konnte ich bereits
mfangreiche Einblicke in unter-
schiedliche Abteilungen gewinnen, da
die Ausbildung des Unternehmens En-
no Roggemann Kenntnisse in samtli-
hen Unternehmensbereichen vermit-
elt. An meinem Geburtstag im Jahr
2013 wurde mir dann durch die Ge-
schiftsleitung angeboten, ein duales
Studium in Mosbach, an der Dualen
Hochschule Baden- Wiirttemberg
(DHBW), zu absolvieren. Bis heute fiir
mich ein unvergessener Tag.

Diese Moglichkeit habe ich gerne wahr-
genommen, wenngleich Mosbach fiir
mich ein absolutes Rétsel darstellte. Ha-
be ich doch bisher mit Baden-Wiirttem-
berg vor allem Spétzle, Daimler oder
den VFB Stuttgart assoziiert. Von der
hanseatischen Grof3stadt ging es also in
die badische Kreisstadt. 550000 Ein-
ohner im Verhéltnis zu 22000, Gotik
u Fachwerk, statt frischem Fisch fortan
gegarte Maultaschen, ein Kulturschock
ar somit vorprogrammiert. Mein Stu-
dentenzimmer habe ich gemietet, ohne
es vorher jemals besichtigt zu haben.
Die erste Uberraschung liel somit nicht
lange auf sich warten, denn meine Un-
erkunft befand sich auf einem Hiigel,
fiir norddeutsche Verhéltnisse sogar auf
einem Berg. Trotz Muskelkater in den
aden blieb dieses Zimmer fiir die
kommenden drei Jahre mein Zuhause.

Wo schaffst Du?

Wihrend der ersten Studienwoche
kam es dann hiufiger zum Eklat. Ich
hatte Probleme, einige meiner Kommili-
onen zu verstehen. Auf die Frage ,wo
schaffst du?“ fand ich, trotz zumindest
grundlegender Fremdsprachenkennt-
nisse, keine Antwort. Die Artikulation
meines heute sehr guten Freundes, Stef-
fen Hoffmann, konnte ich anfangs iiber-
haupt keiner Sprache zuordnen. Trotz-
dem wurde Mosbach fiir mich in den
drei Jahren zu dem Mittelpunkt meines
ebens. Ich hoffe, Thnen durch diesen
Bericht meine Begeisterung fiir den Stu-
diengang ,Branchenhandel Holz“ und
das idyllische Mosbach ndher bringen
u koénnen.

Mosbach befindet sich in einem klei-
nen Tal, umschlossen von den Bdumen
des Odenwaldes. Der idyllische Stadt-
kern mit seinem Rathaus und vielen,
kleinen Restaurants, wirkte auf mich
anfangs wie aus einem Film. Die Fach-
erkhéduser mit ihrem markanten Ske-
lettbau, verpassen der Kreisstadt ein
anz besonderes Flair. Abseits von der

Hektik vieler GroRstddte, besitzt Mos-
bach seinen ganz eigenen Charme.

Branchenhandel Holz

Der Studiengang ,BWL-Handel,
Branchenhandel Holz“ ist untergliedert
in sechs Theoriephasen, die jeweils
durch eine Praxisphase voneinander ge-
trennt sind. Organisiert wird das Studi-
um durch den Studiengangsleiter Prof.
Dr. Hubert Speth, welcher fiir seine
Studenten immer ein offenes Ohr hat,
sowie Manuela Kapler, die im Sekreta-
riat flir viele Studenten die Rolle einer
,Brsatzmutter iibernimmt. Zu den
Schwerpunkten im Studium zéhlen
selbstverstidndlich klassische Féacher der
Betriebswirtschaftslehre, wie zum Bei-
spiel Unternehmensfiihrung, Rech-
nungswesen oder Marketing. Dariiber
hinaus werden Fécher gelehrt, die vor
allem fiir holzaffine Menschen beson-
ders interessant sind. Zu diesen zidhlen
unter anderem Holzhandelspolitik,
Holzprodukte oder HolzauRenhandel.
Besonders beliebt unter den Studenten
ist das Fach ,Holzartenbestimmung®,
welches sich anfangs fiir viele eher wie
ein ,Holzartenbingo“ anfiihlt. Doch mit
etwas Ubung gelingt es, die Zellstruktur
einer Holzprobe mit Hilfe eines Mikro-
skops exakt zu definieren.

Die Dozenten, vor allem in den holz-
spezifischen Fachern, kommen oftmals
selbst direkt aus der Unternehmenspra-
xis. Viele gehoren zu den Fiihrungskraf-
ten in der Holzbranche, wodurch die
Vorlesungen besonders ansprechend
und praxisnah gestaltet werden.

In den Praxisphasen miissen zwei
Projektarbeiten sowie eine Bachelorar-
beit geschrieben werden. Diese Arbei-
ten besitzen immer einen Bezug zum je-
weiligen Unternehmen. Diesbeziiglich
hatte ich die Chance, iiber interessante
Themen zu schreiben - wie zum Bei-
spiel das Kundenmanagement — und die
hierfiir notwendige Unterstiitzung des
Unternehmens zu erhalten. Wenn die
Schwerpunkte durchdacht gewédhlt und
abgestimmt werden, entsteht zwischen
Unternehmen und Student auf jeden
Fall eine Win-Win-Situation.

Mosbach - Singapur

Selbstverstdndlich hort sich Mosbach
nicht so klangvoll und vielversprechend
an, wie zum Beispiel Miinchen oder
Berlin. Doch die Gelegenheit, die Me-
tropolen dieser Welt hautnah zu erle-
ben, eroffnet sich den Studenten
schneller als erwartet. Die DHBW un-
terhédlt Austauschprogramme zu Uni-
versitidten, zum Beispiel in den USA,
Chile oder Stidkorea. Im vierten Semes-
ter besteht die Moglichkeit, sich fiir ein
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Theoriesemester an einem dieser Stand-
orte zu bewerben. Ich habe im Jahr
2015 ein Semester in Singapur studiert.
Neben anspruchsvollen Studieninhal-
ten werden somit auch sprachliche und
interkulturelle Kompetenzen weiterent-
wickelt. Fiir mich gehoren die vier Mo-
nate in Singapur zweifelsohne zu den
pragendsten Erfahrungen in meinem
Leben. Diese Moglichkeit wahrzuneh-
men, kann ich jedem Studenten nur
empfehlen.

Die beste Alternative

Nach sechs Semestern bin ich davon
iiberzeugt, dass ein duales Studium fiir
die Ausbildung und Personlichkeitsent-
wicklung junger Menschen die beste
Alternative ist. In Mosbach wird das be-
notigte Hintergrundwissen vermittelt,
welches in den Praxisphasen unmittel-
bar angewendet werden kann. Dariiber
hinaus kénnen auch Herausforderun-
gen der Unternehmenspraxis in den
Theoriephasen diskutiert werden. Fer-
ner profitieren auch die Unternehmen,
wenn diese sich dazu entschlieRen, Stu-
denten nach Mosbach zu schicken. Ein
signifikanter Grund ist, dass die Identi-
fikation zu den Firmen und der Holz-
branche im Allgemeinen intensiviert
und gefestigt wird. Wie viele meiner
Kommilitonen, werde auch ich in mei-
nem Ausbildungsunternehmen in ein
unbefristetes Arbeitsverhéltnis {iber-
nommen und darf mich zukiinftig mit
herausfordernden und abwechslungs-
reichen Aufgaben beschiftigen.

Im Gegensatz zu anderen Studien-
gingen, besitzt der ,Branchenhandel
Holz“ keinen regionalen, sondern eher
einen nationalen Charakter. Die Hei-
matstddte meiner Kommilitonen sind
unter anderem Dortmund, Aachen, Ful-
da, Verl, Freiburg oder Neu-Ulm. Aus
diesem Grund verbringt ein Grofiteil
des Studiengangs auch die Wochenen-
den wihrend des Semesters in Mos-

bach, wodurch schnell ein ganz beson-
deres Gemeinschaftsgefiihl entsteht.

Die Vorlesungen und Abende in
Mosbach erlebt man mit Kommilitonen,
die bei potenziellen Konkurrenten,
Kunden oder Lieferanten titig sind,
oder wie ich gelernt habe, dort ,schaf-
fen“. Folglich werden héufig Probleme
aus der Praxis diskutiert und es entsteht
bereits frithzeitig ein interessanter Uber-
blick hinsichtlich der Holzbranche.
Mosbach ist nicht unbedingt durch sein
florierendes und abwechslungsreiches
Nachtleben bekannt geworden. Nichts-
destotrotz finden die ,,HO6lzernen* seit
Generationen Losungen fiir diese He-
rausforderung. Dadurch habe ich mir
mittlerweile auch einen beachtlichen
Wortschatz in schwébisch, oder ba-
disch - den Unterschied habe ich nie er-
kennen kénnen - angeeignet.

Freunde fiir’s Leben

Der Geschiftsfiihrer der Firmengrup-
pe Enno Roggemann, Max Roggemann,
erklidrte mir vor Beginn meines ersten
Semesters, dass er in Mosbach , Freun-
de fiir's Leben“ kennengelernt hat.
Nach drei Jahren gilt dieser Satz fiir
mich genau so. Ein besonderer Grund
dafiir ist der einzigartige Zusammenbhalt
zwischen den unterschiedlichen Semes-
tern in Mosbach und den ehemaligen
Studenten. Eine herausragende Rolle
spielt hierfiir der Management Club
Holzhandel (MCH), welcher ehrenamt-
lich durch Michael Lauprecht, Jona-
than Klemme und Markus Schmitt ge-
tithrt wird.

Dieser Verein hat es mir in den letz-
ten drei Jahren ermdéglicht, eine Viel-
zahl von Menschen aus der Holzbran-
che kennenzulernen, wodurch viele in-
tensive  Freundschaften entstanden
sind. Neben jdhrlichen Treffen in Mos-
bach, etwa zur Jahreshauptversamm-
lung im Mai, werden dariiber hinaus
MCH-Fahrten in unterschiedliche Stdd-

te organisiert. Die Stimmung und der
Zusammenhalt sind, trotz unterschied-
licher Semester, unwahrscheinlich gut.
Tagsiiber werden namenhafte Firmen
besichtigt und abends interessante Ge-
spriache gefiihrt. Eine derartige Verbun-
denheit gibt es in keinem anderen Stu-
diengang, wodurch die Identifikation
mit der Holzbranche signifikant gefor-
dert wird. Der MCH Mosbach ist fiir
mich ein ganz besonderer Verein, dem
ich gerne treu bleiben werde.

In Mosbach weinen
die Studenten zweimal

In der Holzbranche zu arbeiten be-
deutet fiir viele mehr, als nur einem Job
nachzugehen. Bei vielen Personen, die
ich bisher kennenlernen durfte, ist eine
besondere Leidenschaft spiirbar, die ih-
ren Ursprung in Mosbach hat. Riickbli-
ckend sind diese drei Jahre unglaublich
schnell vergangen und ich blicke schon
jetzt mit Wehmut auf diese Zeit zuriick.
Prof. Dr. Hubert Speth sagte in einer
unserer ersten Vorlesungen einen Satz,
der das Studium vielleicht besser be-
schreibt, als es dieser gesamte Bericht
vermag. ,In Mosbach weinen die Stu-
denten zweimal, einmal wenn sie kom-
men und einmal wenn sie gehen.“ Die-
ser Satz besitzt auch fiir mich und mei-
ne Kommilitonen Giiltigkeit. Nach drei
intensiven und schonen Jahren in Mos-
bach war der Abschied sehr emotional.

Ich wiinsche jedem jungen Men-
schen, dem die Moglichkeit eines Studi-
ums in Mosbach angeboten wird, diese
Chance wahrzunehmen, um die glei-
chen Erfahrungen wie ich zu sammeln.
Fiir mich war Mosbach eine einzigartige
Chance in Verbindung von Theorie und
Praxis, die Holzbranche aus den unter-
schiedlichsten Perspektiven zu erleben.
Mosbach war eine groRartige Zeit und
wird immer eine besondere Rolle in
meinem Leben einnehmen.

Timo Lemcke




